Processo de
Criacao:

STARTUPS: sAIBA

O que é ser repetivel e escalavel?

CO M O C R I AR Entregar o mesmo produto ou servico de

Identifique maneira ilimitada e crescer rapidamente,

um problema

Como fazera
modelagem da

mas sem alterar o modelo de negécio.

Exemplos de unicérnios brasileiros

sua startup? T iFood, Quinto Andar, C6 Bank, Loggi,

& Defina seu publico-alvo; Crie um modelo
. de negdcios
& Determine a proposta de valor; g
& Escolha os canais de atuacao;

&~ Determine custos;

MadeiraMadeira, entre outras.

crie conexoes e enxergue

&~ Documente processos. ( Teste e valide oportunidades;
\ pense nos problemas que
_ sua ideia resolve;
As startups sao: \

Inovadoras

S~

Repetiveis e Escalaveis \

N
Vivem num cenario de = o
Incerteza e Altorisco
Repense o Torne-se
modelo escalavel
Fontes: E-book Criacdo de startup. Entre em contato com o Sebrae: 0800 570 0800
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pesquise o mercado e
avalie a concorréncia;

combine pratica e teoria;

ouca feedbacks e esteja
aberto a mudancas.

SEBRA

Como ir da ideia ao negécio:

defina um modelo de negécio
e seu publico-alvo;

E




