
Tatiane Miranda tornou-se conhecida pela habilidade de ensinar e co-
meçou a atender a diversas crianças em Petrópolis/RJ. Em 2016, após 
ser demitida do emprego, viu que poderia empreender na área de 
ensino. Começou então os atendimentos de forma domiciliar e, em 
2019, conseguiu alugar sua própria sala, inaugurando o Espaço Ka-
dima. Tatiane logo notou que precisaria de auxílio, pois não tinha 
experiência como gestora do seu negócio. Diante dessa adversi-
dade, Tatiana buscou o Sebrae e, com as devidas soluções, cresceu 
30%, ampliou o número de crianças atendidas, além de trabalhar 
�H�P�� �S�D�U�F�H�U�L�D�� �F�R�P�� �R�X�W�U�R�V�� �S�U�R���V�V�L�R�Q�D�L�V�� �G�D�� �£�U�H�D���� �-�R�J�X�H�� �R�� �G�D�G�R�� �H��
viva a jornada empreendedora do Espaço Kadima!

Sucesso

Abriu seu 
espaço 

próprio!
Avance 1 

casa.

Participação 
no programa 
Sebrae Delas.

Avance 3 
casas.

Iniciou a adaptação 
�G�D���J�H�V�W�¥�R�����Q�D�Q�F�H�L�U�D��

do seu negócio.
Volte 2 casas.

Necessidade de 
ajuste do seu preço.
Fique uma rodada 

sem jogar.

Necessidade 
de captação 

de mais 
clientes.

Volte 1 casa.

Já cresceu 30% 
desde o início de 

seu relacionamento 
com o Sebrae.

Jogue novamente!

Decisão de 
sublocar o 

espaço para 
aumentar seu 
faturamento.

Avance 1 
casa.

Ampliou o 
número de 
crianças 

atendidas.
Avance 1 casa.

Fez consultorias de 
Finanças e Marketing 
através do Sebrae na 

Campanha Corona Virus.
Avance 2 casas.

�'�L���F�X�O�G�D�G�H�V���J�U�D�©�D�V���D��
falta de experiência como 

gestora do negócio.
Volte 3 casas.

As soluções 
para sanar 
as lacunas 
de gestão 

deram 
frutos.

Avance 2 
casas.

Entre em contato com o Sebrae: 0800 570 0800
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Início

Foto de acervo pessoal. 

Empresária Tatiane Garcia


