
André Luís e Rosimery Mello iniciaram seu negócio em 2018, porém 
não conseguiram mantê-lo por falta de conhecimento financeiro. Em 
2019, pensaram em recomeçar com o comércio de embalagens e des-
cartáveis via marketplaces online, nascendo assim a Oliveira Atacado 
em Nilópolis/RJ. Mesmo com a escassez de recursos, o negócio ex-
pandiu e o casal investiu tudo que podia, mas a deflagração da Co-
vid-19 despertou novos medos. Mesmo em um contexto com-
plexo, as vendas cresceram exponencialmente. Os empresários 
buscaram mais conhecimentos por meio do Sebrae e, após con-
sultorias e programas, desenvolveram com excelência o planeja-
mento e organização das contas. Jogue o dado e viva a jornada 
empreendedora da Oliveira Atacado!

Sucesso

Número 
baixo de 
vendas.
Volte 1 

casa.

Suas vendas 
aumentaram!

Avance 1 
casa.

Prejudicado 
pela falta de 

conhecimento 
financeiro.

Volte 3 casas.

Nasce a necessidade de 
buscar conhecimentos 

de especialistas.
Volte 2 casas e repense 

sua estratégia.

Início da 
Consultoria 

em Finanças e 
Orientação 
ao Crédito.

Avance 3 
casas.

Desafios em estrutura 
gerencial.

Volte 2 casas para adquirir 
novos conhecimentos.

Sua perseverança levou a 
um negócio inspirador.

Jogue novamente!

Buscou um 
diagnóstico do 

Sebrae Rio. 
Avance 2 

casas.

Aproveitou o 
acompanhamento do ALI 

em marketing digital.
Avance 1 casa.

Desenvolvimento financeiro 
sem necessidade de crédito. 

Avance 2 casas.

Entre em contato com o Sebrae: 0800 570 0800
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Foto de acervo pessoal. 
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